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Le droit commercial est une matiere réputée difficile. Ses
regles sont nombreuses, ses acteurs multiples, ses applica-
tions souvent techniques, ses évolutions fréquentes au point
que la matiere présente une véritable complexité pour tous
ceux qui la découvrent. Cet ouvrage a pour objectif d'en
exposer les aspects fondamentaux. Apres une partie préli-
minaire qui permet de se familiariser avec I'environnement
commercial, les principes essentiels sont étudiés a travers la
notion d'entreprise commerciale (notion de commercialité,
définition des commergants personnes physiques et
morales, acces a la vie commerciale, obligations et statut des
commergants...) et sous l'angle de l'activité commerciale
(biens nécessaires a I'activité, réglementation des conditions
d'exercice du commerce, contrat de la vie commerciale...).
Fidele a la collection « Universités » des éditions Ellipses,
cet ouvrage est congu comme un cours. Les notions 2 mai-
triser sont présentées de manitre simple et structurée sans
toutefols sacrifier les précisions que nécessitent les ques-
tions techniques.

Les développements sont illustrés par des exemples
empruntés a la pratique et compléeés par des renvois a des
références doctrinales et jurisprudentielles.

L'ouvrage s'adresse aux étudiants en deuxiéme année de
Droit, a ceux des écoles de commerce, des IUT, des IUP,
d'AES ainsi qu'a tous ceux qui souhaitent acquérir pour des
raisons personnelles ou professionnelles les notions compo-
sant le droit commercial.

Luc PAULET est Maitre de conférences a la Faculté de Droit, de Sciences
économigques et de Gestion de ['Université de Rouen oiv il enseigne le droit
commercial.
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